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GREEN CARGO FORESLAR ORGANISATIONS-FORANDRING PA
HUVUDKONTORET SAMT INPLACERINGAR ”NYA” DIVISIONEN

SALES & MARKETING

Green Cargo informerade de fackliga
organisationerna pa samverkansmotet
2002-02-05 de forsta forslaget pa ratio-
naliseringar i enlighet mot tidigare be-
slut att det skall rationaliseras 10 till
15% i administrationen pa Huvudkonto-

ret.

Den forsta atgard som vidtagits ar att Produkt och
Sales integreras och det forvéntas ge en bespa-
ringseffekt pa 15 personer.

Ledningen kommer tillbaka med férslag pa detalj
organisation for divisionen.

Vidare foreslar ledningen att indragningar bor ske

pa foljande enheter.

— ICT ( Dataenheten 2 funktioner ) en tjanst i
Stockholm och en tjanst i Malmg.

— QS ( Internrevisor 1 funktion) en tjanst i
Stockholm.

- En Miljéhandlaggare i Stockholm .

— CC ( Internkommunikation 1 funktion) en
tjanst i Stockholm.

— CEO ( Omvérldsbevakning, internationell 1
funktion) en tjanst i Stockholm

— HR ( Léneadministratér 1 funktion) en tjanst i
Malmg

- OP (vagnsteknikfragor 1 funktion och 1 funk-
tion stabsresurs) Tva tjanster i Stockholm

— OP ( Sekreterare/ Adm. Handlaggare 4 funk-
tioner) Fyra tjanster i Stockholm.

Facken skall nu ga igenom de olika enheterna och
se om det ar mojligt for Green Cargo att genom-
fora dessa rationaliseringar.

Nya forhandlingar om detaljorganisationen och
forandringar i administration/ staber kommer att
genomforas 19 februari.

28 februari 1aggs forslag om inplacering och tur-
ordning, malsattningen &r att forhandlingarna skall
vara avslutade den 12 mars.

Inplaceringar Sales & Marketing

Divisionschef: Mats Hanson
Product Management
Chef : Bjorn Thungvist
Produktchef-System: Bengt-Ake Johansson
Produktchef-Projekt: Per Tenga
Produktchef-Bil: Mats Gustafsson
Marketing
Marknadsanalys: Rose-Marie Kallgvist
Afféarsutv. Bransch: Jan Olofsson

Stefan Rafstedt
Principal Accounts

PAM-ASSI: Urban Westerberg (tf)
PAM-Posten: Kenneth Lundell (tf)
PAM-SSAB: Lars Bjorn
PAM-SCA: Anders C Johansson
Key Accounts

Chef: Johan Moden (tf)
Local Customers

Chef: Johan Moden
Business Support

Chef: Monica Sjéblom

Ronny Svensson inplaceras pa MA.

Leif Johansson 070-687 59 17
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Uppgifter — Sales & Marketing
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* Marketing och Sales (Principal och Key Accounts
Managers) bildar gemensamma branschteam.
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